
“点滴伴侣”推广书

西安海思翱翔科技有限公司



关于我们



海思翱翔
成立于2021年5月，由五位富有激情且分别擅长于创意推广、经营管理、技术
集成、营销策划、风险管控的人士共同发起建立

海纳百川、行成于思，让创新的心在浩渺的科技天地中翱翔

海思翱翔创立于拥有悠久文化积淀的古都长安，致力于打造一个开放、自由、
不断创新的科技公司，公司赋有鲲鹏之能，畅游于科技之海，翱翔于创想天
空

西安海思翱翔科技有限公司，是“点滴伴侣”品牌的创立及运营公司，我们致力
于将传统服务及产品，依托物联网技术，不断创新出适于大众日新月异消费
需求的有感情，有温度的生态产品，更多的创想产品正在孕育之中，敬请期
待！



点滴伴侣



监测产品

市场现状
2020年,我国输液年消费量达到105亿瓶（袋）

随着日益加深的老龄化问题，我国大输液行业消费规模将呈缓慢增长态势

市场上只有单独的输
液告警器或单独的输
液加温器，产品质量
良莠不齐，价格差距
较大，价格便宜的无
法给客户提供足够的
使用信心，价格高的
又无激起动客户的采

购意愿。

目前市场上所有的
点滴告警器或点滴
加温器都是单机销
售的，其目标客户
是家里有长期卧床
或长期有静脉注射
需求的客户。

数量巨大的静脉注射患
者或家属并不知道有此
类产品，即便知道也基
本不会提前采购设备备
用。当大量临时静脉注
射患者或家属有此需求
时，根本无法及时获得

此类产品。

“点滴伴侣”是目前市场上
唯一一款可以通过共享方
式、及时为患者或患者家
属提供点滴监控、告警、
加温的电子产品，其不但
租用价格便宜，而且适用
于目前国内所有规格的静

脉注射滴管。

销售方式 用户需求 营销模式



一款共享模式的输液监测、告警、加温电子产品。病患或病患家
属在医院内扫码使用，自助完成租用“输液告警加温器”。

“点滴伴侣”设备仓为输液告警加温器提供设备状态检测、设备充电、
设备消毒，以及租用计时等功能。

将“点滴告警加温器”夹在输液管上，实现对输液管的监控告警以及
恒温加温功能。

“点滴伴侣”微信小程序，提供对“输液告警加温器”的各项功能的设
置以及授权租用和归还后的费用结算等功能。

点滴伴侣



产品研发历程

2021.3

2021.6

2021.10

2022.1

2022.8

明确产品定位
确立运营模式
确定软、硬件功能

项目启动
完成软件V1.0开发

软件 V1.0
完成软件V2.0开发

软件V2.0

完成硬件V1.0设计

硬件设计 V1.0
完成硬件V2.0设计
工程样机试制

硬件设计V2.0

2023.3

硬件产品定型
小批试制

小批量试制

2023.8

投放市场



产品结构

1：告警器充电口

2：加温电源接口

3：输液管夹槽

4：弹出按键

5：功能按键

6：工作指示灯

7：蜂鸣器

8：弹出夹板
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1：共享二维码

2：归还按键

3：仓位工作指示灯

4：充电仓
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3
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系统架构

后台服
务程序

4G

4G



功能介绍

扫码使用
微信扫一扫即可共享使用，无需购买

输液监测
双监测组件冗余设计

实时监测输液管，空输液立即报警

恒温加热
25~37℃可调恒温加热

减轻血管冷刺激，提高输液舒适度

自动计费
还仓后自动计费，结算方便

自动消毒
充电仓内紫外线自动消毒，放心使用

软件控制
微信小程序可设置工作状态，方便使用

告警器48小时自动锁定，防设备丢失

设备管理
即插即用零维护，代理商远程管理设备

收益统计
实时统计每日收益，快速掌握经营状况



设备使用方法

弹 夹 按 还扫



代理商管理平台

后台管理 代理区域 收入流水 设备状态 收益统计



设备安放

急诊输液区 住院部大厅 病区护士站

无底座

有底座

即插即用免安装

多点安放



竞品对比

点滴伴侣 同类产品

功能 加热+告警集成于一体 仅加热或仅告警

价格 共享使用，1元/小时
消费者自行购买

同档产品单价上百元
低价产品性能不稳定

智能化
可扩展嵌入式系统控制

智能升级
功能固化，无法升级

投资收益 共享经营，长期收益 品牌众多，竞争激烈



产品相关证书



招商方案



招商推介

共享单车你没机会投

共享充电宝你没赶上投

共享点滴伴侣再错过，这辈子就过完了！



招商推介

很多项目你比他看见的早

很多市场你比他掌控的好

很多资源你比他拥有的多

但他成功了，因为他比你抉择的早！



招商推介

这才是真相：

机会不是给有准备的人准备的！

机会是给看得见的人准备的！

商机

来了



招商推介

以前输液困了、痛了、想休息，忍着……

现在输液困了、痛了、想休息，扫一个



投资预算

投资门槛低
• 正常投资，押金：4680元/套

• 年设备使用费20%，实际年投资936元，每日投资2.56元

• 推广期投资：押金：3580元/套

• 年设备使用费20%，实际年投资716元，每日投资1.96元

投资风险小
• 合同期满，押金原路退回！

• 即插即用，免运维、免安装

投资收益稳
• 每套设备可支持9*24=216小时连续工作，理想日收益216元。按收益50%保守估算，日收益108元

• 初级代理商提成50%，保守日收益54元，年收益19710元，投资回报约27倍



代理加盟

代理商加盟方式

• 代理商应拥有公司或个体户结算银行账户

• 代理商应具备一定的医院资源或开拓医院资源的能力

• 代理商应配备一至两名现场产品推广人员

• 代理商采用租用方式从海思翱翔公司租借“点滴伴侣”设备投放至医院。设备投放一年后，如收益未达

到代理商理想预期，海思翱翔公司扣除设备使用费，其余投资原路返还代理商，设备由海思翱翔负责

收回。



代理等级

代理等级划分

• 一级代理商：代理告警加温器的数量9-499个，每单租用费返点25%，首年支持新代理商开拓市场，

每单租用费返点50%。

• 二级代理商：代理告警加温器的数量500-999个，每单租用费返点35%，首年支持新代理商开拓市场，

每单租用费返点60%。

• 三级代理商：代理告警加温器的数量1000-4999个，每单租用费返点40%，首年支持新代理商开拓市

场，每单租用费返点70%。

• 四级代理商：代理告警加温器的数量5000个，每单租用费返点50%，首年支持新代理商开拓市场，每

单租用费返点80%。



代理商疑问

疑问一、市场是否需要

• 回答：您是否有打点滴时想小睡一会的情况？您是否有与家人或朋友聊天造成回血的尴尬瞬间？您是否有孩子打点滴时不停喊痛的揪心回忆？

您是否有因为疫情无法在家人身边陪伴的无奈经历？如果有任何一种情况，那就说明有市场需要。

疑问二、淘宝可以买到点滴告警器或加温器，患者会租用这个产品吗？

• 回答：如果您没有长期点滴的需求，您会买一个这样的产品放在家里吗？如果您在点滴时需要这样的产品能随时获得吗？您能预测在共享充

电宝出现之前，有人愿意租用到处可以买得到的充电宝吗？如果回答都是否定的，那么请相信患者一定会租用这个产品的。

疑问三、市场出现同类产品，我的收益减少怎么办？

• 回答：跟在别人后面，只能接盘；跟在别人后面，只能吃灰

有一次走在别人前面的机会，为什么不抓住呢？谁先抢占了市场，谁就保障了投资收益。所以这个问题应该是后来者担心的。

疑问四、如果我长期投资，是否会有其他的代理商来分市场？

• 回答：我们的系统有串货控制程序，保障所有各级投资者的市场绝对享有，只要您不退租，你的市场就不会被其他代理商侵占。



加盟点滴伴侣，实现财务自由！

代理渠道负责人：赵经理 18066893503

技术支持负责人：杜经理 18092744901

本资料最终解释权归西安海思翱翔科技有限公司所有


